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REVOPS ENGINE - SUOMEN ENSIMMAINEN REVOPS-SERTIFIOINTI

Certified
RevOps Practitioner

RevOps-muutos ei tule suunnitelmasta. Se tulee toteutuksesta.

Sertifiointiohjelma B2B-myynnin, markkinoinnin ja asiakkuustyon ammattilaisille — myyntia,

markkinointia ja asiakkuuksia johdetaan yhtena kaupallisena kokonaisuutena, kasvun moottorina.

revopsengine.fi

CERTIFIED

RevOps

PRACTITIONER



01 — MISTA ON KYSE

Kaupallinen kokonaisuus,
rakennettuna sertifioiduksi taidoksi.

RevOps Engine.

RevOps Engine on Kati Huusko-Viikilan rakentama Certified RevOps Practitioner -ohjelma. Se opettaa, miten myynti, markkinointi ja asiakkuudet
johdetaan yhtena kaupallisena kokonaisuutena — eika kolmena toisistaan irrallisena siilona. Ohjelma perustuu Suomen ensimmaiseen RevOps-
tietokirjaan ja satojen B2B-yritysten kanssa tehtyyn tyohon. Se ei ole nauhoitettu verkkokurssi, vaan pieni ja ohjattu ryhma, jossa malli viedaan

suoraan kaupallisen tiimin arkeen.

Pieni ryhma

Enintdan 12 osallistujaa per ohjelma.
Mukaan haetaan hakemuksella, eika
samassa pOydassa istu keskendan
kilpailevia yrityksia.

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner

Vetija mukana livena

Kati vetaa jokaisen session itse. Tallenteet
jaavat kayttéon, mutta parhaat oivallukset
syntyvat ryhmassa keskustellen.

Aitojen casejen darella

Osallistujat tyostavat oman yhtidénsa
kehityskohteita — lopputuloksena
konkreettinen suunnitelma, ei pelkkia
muistiinpanoja.
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02 — ONGELMA

Tiimit tekevat toita taysilla. Kasvu silti takkuaa.

RevOps Engine.

Kaupallinen tulos vuotaa harvoin yksittaisesta syysta. Se vuotaa raoista myynnin, markkinoinnin ja asiakkuuksien valilla — kohdista, joita kukaan ei

omista eika mittaa.

Siilot syovit kasvun

Monta tiimia, omat datat, oma teknologia ja
keskenaan ristiriitaiset tavoitteet. Asiakas
pomppii valissa ja liikevaihto vuotaa
raoista.
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Ei kapellimestaria

Jokainen soittaa taitavasti omaa
instrumenttiaan, mutta yhteinen tahti
puuttuu. Mittarit ovat hajallaan ja paatdkset
tehdaan tunteella.

Asiakaspolku pimennossa

Ostaja tekee suuren osan selvitystyosta
ennen ensimmaista keskustelua. Kun
pelikirja ei tunne ostopolkua, se kustantaa
diileja.
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RevOps Engine

03 — RATKAISU

Siilojen optimoinnista yhteen kaupalliseen moottoriin.

RevOps ei ole CRM-projekti eika uusi tiimi. Se on tapa johtaa koko kaupallista kokonaisuutta yhdella yhteisella kielella, yhteisilla mittareilla ja yhteisella
asiakaspolulla.

PERINTEINEN MALLI

— Myynti, markkinointi ja asiakkuudet erillisina siiloina Yksi kaupallinen kokonaisuus, johdettuna kasvun
moottorina

— Hajallaan oleva data ja paallekkdinen teknologia ) Yhteinen ideaaliasiakasprofiili ja ostajapersoonat
— Suppilo, joka paattyy kaupan klousaamiseen Rusettimalli: koko asiakaspolku, myds oston jalkeen

— Paatokset perustuvat tuntumaan, eivat mittareihin Yhteiset mittarit ja yhteinen kieli kaikille timeille
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04 — VETAJA

Kati kirjoitti Suomen ensimmaisen
RevOps-kirjan. Nyt han opettaa sen.

Kati Huusko-Viikila on Revory Oy:n perustaja ja Monikanavaisen myynnin johtaminen -kirjan
(Kauppakamari, 2024) kirjoittaja. Kirja maaritteli suomalaisen RevOpsin ja toimii koko
ohjelman perustana. Sen takana on satojen B2B-yritysten kanssa tehtya tyota seka
valmennuksia, joissa malli on viety kaupallisten tiimien arkeen.

2

Olen nahnyt litan monen hyvan yrityksen jadavan jalkeen siksi,
ettd kaupallista kokonaisuutta ei johdettu kasvun moottorina.

— Kati Huusko-Viikila, perustaja & valmentaja, Revory Oy

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner
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RevOps Engine.

05 — KIRJA KUULUU OHJELMAAN

Jokainen osallistuja saa signeeratun kirjan.

Monikanavaisen myynnin johtaminen on Suomen ensimmainen RevOps-tietokirja
(Kauppakamari, 2024). Se sisaltyy ohjelmaan Katin henkildkohtaisesti signeeraamana.

Kirja on RevOps Engine ohjelman perusta: sama ajattelu, samat tyokalut ja samat
esimerkit, joita valmennuksissa kaytetaan.

"Kattavin myynnin johtamiseen keskittyva kirja, mita olen lukenut.”

Sami Miettinen — kirjailija & investointipankkiiri

"Tassa kirjassa on helvetinmoinen maara oikeita tyokaluja.”

Mikko Seppa — Co-Founder & CEO, HeadQ
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RevOps Engine
06 — OHJELMAN RAKENNE

Kuusi moduulia. Noin kolme kuukautta.

Ohjelma rakentuu kuudesta valmennuksesta, jotka etenevat loogisesti ostajan ymmartamisesta oman kasvun moottorin rakentamiseen. Jokainen
moduuli on noin 2,5 tunnin live-etavalmennus, ja jokaisesta jaa tallenne.

M1 M2 M3 M4 M5
Ostaja on jo | ICP: kenelle _, Asiakkaan matka Prosessit _, Datajateknologia Oma kasvun
muuttunut myydaian moottori
. aeene 90 paivan
Enintaan 12 6 x ~2,5h 3 kuukautta plaIP;
osallistujaa koko ohjelmaan + live-etavalmennusta verkossa, noin — biviikoittain eteneva, konkreettinen
2-3 yksittaisiin moduuleihin joka kerrasta tallenne ohjattu kokonaisuus toimintasuunnitelma

lopputuloksena
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07 — SISALTO

Mita ohjelmassa opitaan — moduulit 1-3.

M/ 01

Ostaja on jo muuttunut

. B2B-ostokayttaytymisen muutos viime
vuosina
. Itsendinen ostopolku ja monipainen

paatdksentekoyksikkd

. Miksi pelkka myyjien optimointi ei
enaa riita

HARJOITUS RevOps-kypsyyden arviointi ja
omien prioriteettien valinta

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner

M/ 02

ICP: kenelle myydaan

. Ideaaliasiakasprofiili dataan, ei
mielipiteeseen, perustuen

. Ostajapersoonat, ostomatiivit ja jobs to
be done
. Miksi yhteinen ICP on kaupallisen

tiimin tarkein tyokalu

HARJOITUS Oman ICP:n ja 1-2
ostajapersoonan rakentaminen

RevOps Engine.

M/ 03

Asiakkaan matka

. Rusettimalli vanhan suppilon
korvaajana

. Vaiheet ennen ja jalkeen oston

. Kohtaamispisteet ja tiimien roolit
matkan varrella

HARJOITUS Oman asiakaspolun kartoitus ja
aukkojen tunnistaminen
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07 — SISALTO (JATKUU)

Mita ohjelmassa opitaan — moduulit 4—6.

M/ 04

Prosessit

. Miksi prosessien puute syd
kasvupotentiaalia

. Kaupallinen prosessi kokonaisuutena

. Myyntitekniikan valinta ostopolun
vaiheen mukaan

HARJOITUS Oman tiimin prosessin kriittinen
|&pikaynti

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner

M/ 05

Data ja teknologia

. Datamalli rakennettuna rusettimallin
paalle

. Mitd mitataan: volyymi, konversiot ja
aika

. Teknologiakokoelman logiikka ja sen
hallinta

HARJOITUS Oman mittariston rakentaminen

M/ 06

Oma kasvun moottori

. Liiketoimintamallin ja kasvun vaiheen
tunnistaminen

. GTM-toimintojen linjaaminen
painopisteiden mukaan

. Kaiken kokoaminen yhdeksi
toimintasuunnitelmaksi

HARJOITUS Valmis 90 paivan
toimintasuunnitelma, esitettyna ryhmalle

RevOps Engine.
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08 — HYODYT OSALLISTUJALLE

RevOps Engine.

Sertifioitu osaaminen ja konkreettiset taidot.

Certified RevOps Kysytty kaupallinen Kokonaiskuva
Practitioner -sertifikaatti osaaminen kaupallisesta koneesta
Konkreettinen meriitti CV:ssa, LinkedInissa RevOps-osaajia revitaan kasista. Sertifioitu Nakyma laajenee oman siilon ulkopuolelle:
ja sisdisissa keskusteluissa — osoitus taito erottaa jokaisessa rekrytoinnissa ja miten myynti, markkinointi ja asiakkuudet
kaupallisen kokonaisuuden hallinnasta. urakehityksessa. kytkeytyvat yhteen.

Valmis 90 paivan
toimintasuunnitelma

Ohjelmasta tullaan ulos konkreettisella
suunnitelmalla — mita tehdaan, missa
jarjestyksessa ja milla mittareilla.

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner

Valikoitu vertaisryhma

Pieni, valikoitu ryhma3, jossa keskustelu on
syvempaa kuin LinkedInissa ja opit
jalostuvat yhdessa.
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09 — HYODYT ORGANISAATIOLLE

Nopein tapa nostaa kaupallista kokonaisosaamista.

Sisainen mandaatti Liikevaihdon vuodot Yhteinen kieli ja tyokalut
muutokselle tukkoon

Valmis malli ja sertifikaatti tekevat Raot myynnin, markkinoinnin ja Myynti, markkinointi ja asiakkuudet vetavat
kehityskohteista uskottavia. Johdolta on asiakkuuksien valista tulevat nékyviin — ja samaan suuntaan yhteisilla mittareilla ja
helpompi saada lupa vieda muutosta Iapi. korjattaviksi. yhteisella ICP:lI3.

Uusia taitoja ilman
rekrytointia

Avainhenkilon osaaminen nousee
seuraavalle tasolle — kevyemmin ja
nopeammin kuin uudella rekrytoinnilla.

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner

Malli leviaa nopeammin

Kun useampi tekija jakaa saman kielen ja
mallin, muutos juurtuu organisaatioon
vauhdilla.
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RevOps Engine
10 — MITA OHJELMA SAASTAA

Sama lopputulos itse rakennettuna vie kuukausia.

Saman koulutusmateriaalin, maaritysten, |ICP-pohjien ja asiakaspolun rakentaminen alusta vie tyypillisesti noin 60 tuntia tydaikaa. llIman valmista
rakennetta lopputulos jaa usein puolitiehen ja tyo tehdaan uudelleen vuoden paasta.

[ X N J o0 00
~60 h 12—24 kk 00 paivaa
oman tydajan saasto valmiiden rakenteiden itse opiskellen saman ymmarryksen ohjelmasta ulos konkreettisella
ja tybponhjien ansiosta rakentamiseen — ohjelma tuo sen noin toimintasuunnitelmalla, ei muistiinpanoilla

kolmessa kuukaudessa

Time-to-impact CV- ja palkka-arvo
Itse opiskellen sama ymmarrys vie kuukausia ja sisaltaa kalliita virheita RevOps-osaaminen on rekrytoinneissa harvinaista ja hinnoiteltua.
— vaarin priorisoidut kehityskohteet ja muutokset, jotka eivat mene lapi. Sertifioitu taito erottaa hakijan ja tukee seuraavaa askelta uralla.

Ajantasainen hinta, aikataulu ja ilmoittautuminen: revopsengine.fi/practitioner

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner 12



11 — MITA OHJELMAAN SISALTYY

RevOps Engine

Yksi paketti, joka sisaltaa kaiken tarvittavan.

6 live-etavalmennusta

®
Katin itse vetamana, noin 2,5 h kerrallaan
Py Signeerattu kirja
Monikanavaisen myynnin johtaminen, Kauppakamari 2024
® Tallenteet jokaisesta valmennuksesta
Sessiot katsottavissa my0s jalkikateen
® Valikoitu vertaisryhma

Enintdan 12 osallistujaa, ei kilpailijoita samassa ryhmassa

Sertifikaatti ohjelman suorittaneille
Certified RevOps Practitioner - PDF ja LinkedIn-badge

Kaikki materiaalit ja tyopohjat

Valmiit pohjat ICP:lle, asiakaspolulle ja mittaristolle

Vilitehtivit ja palaute

Oman organisaation caset tydstettyna moduulien valissa

90 piivin toimintasuunnitelma

Ohjelman lopputuote, esitettyna ja kommentoituna

Tyytyvéiisyystakuu. Jos ensimmaisen valmennuksen jalkeen ohjelma ei tunnu sopivalta, maksettu summa palautetaan. Ei kysymyksia.

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner
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12 — KENELLE OHJELMA ON

RevOps Engine

Rakennettu tekijoille, jotka haluavat nahda kokonaisuuden.

PROFIILI

Tama on sopiva, kun...

v/ Rooli on kaupallinen: myynti, markkinointi, asiakkuudet tai
kehitys (Sales/Marketing Ops, Enablement, Growth,
RevOps)

v Halutaan ndhda kaupallinen kone kokonaisuutena, ei vain
tietyn kaupallisen siilon nakymaa

v Halutaan vieda konkreettinen suunnitelma omaan
organisaatioon

v Rakennetaan tai teravoitetddn GTM-strategiaa ja tukitaan
liikevaihdon vuotoja

RevOps Engine - Certified RevOps Practitioner

RAJAUS

Ohjelma ei ole suunnattu...

...myynnin tai markkinoinnin konsulteille, valmentajille tai

agentuureille, jotka etsivat menetelmia omaan asiakastyéhdnsa.

Aiempaa RevOps-kokemusta ei tarvita. Ryhman arvo
perustuu siihen, ettd kaikki tydstavat aitoja oman yhtidn caseja
— ei teoriaa, vaan kaytantéa. Samasta yrityksesta voi osallistua
useampi.
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REVOPS ENGINE - REVORY OY

Kaupallinen kokonaisuus —

CERTIFIED

sertifioituna osaamisena.

RevOps

Certified RevOps Practitioner on Revory Oy:n ohjelma, joka antaa kaupallisille ammattilaisille
PRACTITIONER

kokonaiskuvan ja konkreettiset taidot myynnin, markkinoinnin ja asiakkuuksien johtamiseen
yhtena kasvun moottorina.

I
Lisatietoja: revopsengine.fi engine@revory:.fi
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